AleaSoft ampliara capital por un
millon para entrar en América y Asia

INTELIGENCIA ARTIFICIAL APLICADA A LA ENERGIA/ La empresa, que facturamenos de un millén de euros,
abre oficina en Madrid y quiere adquirir una ingenieria “pequefa” del sector solar y edlico en Espafia.

Artur Zanon. Barcslona

AleaSoft se puso en marcha
en 1999 pararealizar previsio-
nes en el sector energetico.
“El 904 de las empresas di-
cen que usan la inteligencia
artificial, pero lo que hacenen
realidad es mrabajar con ellos,
sin mas”, explica Antonio
Delgado, fundador y conseje-
rodelegado. Eldoctor en inte-
ligencia artificial, desarrollo
un modelo de negocio para
anticipar cual serd el consu-
mo y el precio del mercado
eléctrico, pero también para
prever las necesidades de
grandes productores, distri-

buidores v operadores delsis-
tema. Luegp comenzo a ra-

bajar con empresas medianas

¥ pequefias —con gran consy-

mo energetice- v ahora tam-
bién aplica sus modelos a am-
bitos como 1a energia eclica y
solar y el dioxido de carbono.

La empresa, que facturo el
aio pasado 648,565 euros, un
2% Menos, gano 33.562 euros,
la mitad que en 2015. Delgado
tiene el control de la ingenie-
ria Y CUenta con un socio mi-
noritario, cuyo nombre pre-
fiere no desvelar. El60#c de la
facturacion se obtiene en Es-
pafia v el 40% restante, en el
exterior.

La firma, con una decena
de trabajadores en plantilla,
acaba de abrir una oficina en
Madrid parasimarse mas cer-

Antonio Delgado, consejero delegad o de AleaSoft.

AleaSoft realiza
previsiones de
CONSUmo y precios
del mercado de
electricidad

ca de los clientes con los que
trabaja. Entre ellos, figuran
firmas como Gas Matural Fe-
nosa, Endesa (el primero de
ellos), Iberdrola v Viesgo.
Fuera de Espafia, sobresalen
E.On, Enel, por ejemplo.
“(Jueremos ganar tamano,
pero siempre teniendo en

cuenta que tenemos que se-
guir siendo rentables, como
ha sucedido desde el primer
afio”, apunta Delgado. La
prioridad ahora pasa por
comprar una firma “peque-
fa” del sector edlico v solar.
“Nosomos lideres en este am-
bitoy nos gustaria serlo”, dice
el fundador.

AleaSoft quiere abrir dos fi-
liales para introducirse en
Asia y en América Para ello,
el consejero delegado de
AleaSoft considera que nece-
sitara un millon de euros y
preve abrir una ronda para

La firma fundada
en 1999 quiere
quintuplicar su
tamaiio en un plazo
de dinco afios

conseguir la financiacion.
“Estamos en contacto con in-
versores de Catalunya, intere-
sados en participar por medio
de sus empresas o atitulo par-
ticular”, anade.

La compafia pretende re-
plicar su modelo de negocio
enambos continentes, “Tene-

La primera
‘'start up’'de
la Politécnica

En 1995, b Universitat
Politécnica de Catalunya
(UPC) modificd sus
estatutos para poder
ertrar en una empresa.
Seglin Delgado, AleaSoft
fue el congjillo de indias.
“Después compramos el
1% que tenian y
multiplicaron por mil la
inversion realizada”,
asegura el gjecutivo. Al
pooo tiempo obtuvieron
su primer contrato, con
Endesa, que se mantiene
como chente.

mos un buen posicionamien-
to internacional; nos han lla-
mado de EEUU pero hemos
tenido que decir que no por-
que carecemos de presencia
alli”, comenta. Otro de sus ob-
jetivos pasa por hacer mas
sencillos sus productos para
ganar mas clientes.

Semin el plan de negocio
que ha elaborado AleaSoft, la
intencion es, dentro de “cua-
o o cinco afos”, multplicar
por cinco la valoracion actual
de la empresa, que el propio
Delgado cifraen “cinco millo-
nes de euros™.



