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“La unica oportunidad de sobrevivir
es estar siempre innovando”

Aleasoft es ya hoy por hoy una empresa li-
der en el campo de las previsiones en el
sector de la energia. Con la innovacion
constante como leit motiv, tras haber con-
quistado el mercado europeo, trabajan
para convertirse en referentes mundiales.

Hablenos de AleaSoft. éQué
ofrece al mercado?

En AleaSoft somos lideres
ofreciendo soluciones para las
previsiones en el sector de la
energia. Durante 16 afios he-
mos estado proporcionando a
nuestros clientes productos y
servicios en el campo de las
previsiones energéticas, cen-
tradosen la demanda y los pre-
cios del mercado eléctrico,
aunque también hacemos pre-
visiones de energias renova-
bles como produccion edlica y
produccion solar.

Actualmente son una em-
presa lider en su sector, pero
esto no lo han logrado de la
noche a la mafana, écudles
fueron los origenes de la
compaiiia y cual ha sido su
evolucién?

Nuestros origenes se re-
montan a proyectos de inves-
tigacion en el entorno univer-
sitario. AleaSoft se constituyo
en octubre de 1999 como un
spin off dela Universidad Po-
litécnica de Cataluna (UPC).
De hecho, nuestra empresa fue
la primera en ser participada
accionarialmente por la UPC.

Desde el primer afio de ex-
plotacion ya contabamos con
Endesa como cliente, y a los
pocos anos de nuestro naci-
miento, ya teniamos como
clientes a las principales em-
presas eléctricas de Espanay
del restode Europa.

En cuanto a la apuesta de
AleaSoft por la I+D+i, équé
nos puede decir?

La base del desarrollo de
cualquier empresa innovado-

raesta en la I+D+i, En un mun-
do globalizado, la inica opor-
tunidad de sobrevivir es estar
siempre innovando.

En AleaSoft intentamos
contratar doctores y especialis-
tasdealto nivel cientifico-téc-
nico, y una parte de los benefi-
cios los destinamos a seguir in-
vestigando y mejorandola ca-
lidad de losmodelos y los resul-
tados delas previsiones.

¢A qué empresas del sector
de la energia estan orienta-
dos?

Aunaamplia variedad de
empresas dentro del sector-
desde operadores de sistemas
de transmision (TSOs), gene-
radoras, traders, comerciali-
zadoras, distribuidoras y
grandes consumidores. Tra-
bajamos tanto para empresas
deelectricidad comode gas.

A dia de hoy, épodriamos ase-
gurar que el uso de nuevas he-
rramientas de Inteligencia Ar-
tificial les proporciona una
ventaja competitiva?

Sin duda alguna. Hemos
creado una metodologia que
combinalomasmodernodela
Estadistica Clasica con técni-
casde Inteligencia Artificial,
en concreto las Redes Neuro-
nales. Esto permite mayor ca-

lidad en los resultados y que el
modelo capte automatica-
mente loscambios en las series
temporales que se predicen.

El aumento de demanda
eléctrica durante las olas de
calor de este verano épodia
haberse previsto con vues-
tras herramientas?
Sepueden crear escenarios
para las previsiones de meses
muy calidosomuy frios. De es-
ta forma lasempresas del sec-
tor eléctrico pueden tomar
medidas en cuanto a lo que
puedan necesitar para generar
suficiente electricidad o para
prever precios muy altos. Te-
nemos ademas herramientas
que permiten no solo hacer la
prevision, sino también los in-
tervalos de confianza probabi-
listicos, tanto para la prevision
de demanda eléctrica, como
paraladel preciode mercado.

¢Como se presenta el futuro
para AleaSoft?

AleaSoft ha tenido una fuer-
teactuaciéon en el mercado euro-
peoyambicionaampliarsusser-
viciosa escala global. Tenemos
un plan de crecimientoasi como
demejoradela calidad, para con-
vertirnos en una referencia
mundial en el campodelas pre-
visionesen el sector delaenergia.
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