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“EStamos ana
para expandir

iPorquéestanimportante paralosagen-
tes que participan en el sector energético
disponer de previsiones fiables y de cali-
dad tanto de producddon como de predios?

La electricidad no es algo que puedaal-
macenarse, por lo que resulta necesario
conocer la prevision del consumo o de-
manda a corto, medio y largo plazo. Asi,
cuanto mejor es la calidad de la prevision,
mayor ventaja competitiva y mas benefi-
clos obtienen nuestros dientes, que suelen
ser todos aquellos agentes que intervienen
en el ambito energético, como empresas
generadoras, comercializadoras, consu-

"Cuanto mejor es la
calidad de la prevision,
rmayor ventaja
competitiva y mas
beneficios obtienen

nuestros clientes”

midores grandes y medianos, traders, dis-
tribuidoras, operadores del sistemna eléctri-
co, etc. Ademas, ofrecemos aplicaciones
de prevision de demanda o precios de

mercado a las empresas mds grandes para

izando todas
10s hacia Américay Asia”

as Vias

Se acerca el ano 2016, un ejercicio que sera decisivo
para el crecimiento y expansion global de AleaSoft,
cuya finalidad primordial serd comenzar a
posicionarse como compania lider en previsiones
de consumo eléctrico, produccion de energia
edlicay solary ademas precios de mercados
eléctricos a nivel mundial.Para ello analizan recurrir
por primera vez en su trayectoria a financiacion
externa y tienen intencion de duplicar su plantilla

de profesionales.

sus centros de control o de gestion de
energia, y también proporcionamos servi-
clos de previsiones mediante informes pe-
riédicos para todotipo de compariias.

¢Cudles han sido los valores que les han
llevado a liderar su sector a nivel nacional
yeuropeo?

El principal rasgo que nos ha diferen-
ciado alolargo de nuestra trayectoria ha
sidola mejora de la calidad de las previsio-
nes mediante una constante inversion que
hemos ido realizando en I+D, de tal forma
que podemos ofrecer a nuestros clientes
una metodologia propia basada tanto en

estadistica dasica como en modelos SARI-
MA e inteligencia artificial, especialmente
en el area de Machine Learning graciasa
una innovadora red neuronal que realiza
previsiones a partir de series temporales.

Como estametodologia puede teneruna
aplicacion universal, tienen previsto co-
menzar en 2016 su expansion hada pai-
ses de todo el mundo. ;Qué pasosvana
inidarde manerainmediata?

Ahora mismo estamos buscando per-
sonal muy cualificado para que sea incor-
porado a nuestro equipo de profesionales,
con la infencién de duplicar la plantilla alo

largo del proximo ejercicio 2016, pasando
de los 15 empleados actuales a mas de 30.
También estamos planteandonos una in-
minente implantacion en mercados estra-
tégicos de Ameérica y de Asia, ya seaa tra-
ves de acuerdos con partners locales o me-
diante la compra directa de compariias.
Para acelerar este proceso, no descartamos
pedir financiacion externa con tal de dejar
de lado nuestro credmiento organico tra-
dicional mediante recursos propios para
dar paso auna expansion mds agresiva.

;Hablamos también de previsiones para
elsector dela energia edliaysolar?

51, nuestra actividad principal consiste
en ayudar a las empresas a realizar previ-
siones de consumo eléctrico y ademas de
produccion de energia edlica y solar, asi
como previsiones de precios de mercadoa
corto, medioylargo plazo

;Prindipales dientes?

Desde hace afios trabajamos con los
principales agentes del sector de la energa:
Endesa, Iberdrola, Gas Matural Fenosa,
Viesgo, Red Eléctrica, Fortia, Gamesa,
Shell, Gaz de France Suez, EDF, BP, Eon,
Enel, Statnett, Statkraft, Elia, Terna, PPC,
Contour Global, etc. En general trabaja-
mos para todo tipo de empresa del sector
eléctrico grandes, medianas o pequefias
que necesitan previsiones de demanda,
produccion o precios de mercado para

comprar o vender energia.
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